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Programma di visita dell'investitore estero (in quanto membro della
delegazione)

Inviate il vostro programma a: barbara.fagnoni@austrade.qov.au  entro il 4 febbraio 2010

Contatto principale
Sig. [] Sig.ra[] Ing. [] Dott. [] Altro

Nome:

Cognome:

Organizzazione / Societa:

Ruolo:

Citta/ Paese:

Sito web:

Cellulare:

Conoscenza dellinglese: [] Ottima [ ] Buona [] Sufficiente [] Sirichiede la presenza di un traduttore (possibili costi aggiuntivi)

Particolari esigenze alimentari: [ ] vegetariano, specificare [] Halal [] altro, specificare
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Secondo contatto

Sig. [] Sig.ra[] Ing. [] Dott. [] Altro

Nome:

Cognome:

Organizzazione / Societa:

Ruolo:

Citta / paese:

Sito web:

cellulare:

Conoscenza dell'inglese: [] Ottima [ ] Buona [] Sufficiente [] Necessita di traduttore (potrebbe comportare costi aggiuntivi)

Particolari esigenze alimentari: [] vegetariano, specificare [] Halal [] altro, specificare

Dettagli sul background dell'investitore
(QUESTE INFORMAZIONI SARANNO USATE PER RAGGUAGLIARE IL PERSONALE DI AUSTRADE E | POTENZIALI PARTNERS AUSTRALIANI)




Itinerario di viaggio

DATA CITTA ORARIO DI ARRIVO APPROSSIMATIVO ORARIO DI PARTENZA APPROSSIMATIVO

Obiettivo principale e risultati che ci si aspetta dalla visita

Che tipo di investimento dovra essere considerato per la visita
(specificate qualsiasi tipo di parametro e limitazione)
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Industria chiave / punto su cui focalizzare I'investimento

SETTORE DETTAGLIATO
INDUSTRIA (ES. Tecnologia pulita— Energia solare)

Tipo di investimento pianificato (contrassegnate le voci pertinenti al vostro interesse):
[] nuova operazione / operazione su terreno non edificato [ joint venture [ ] sede centrale [ ] acquisizione accordata
[] ampliamento di esistenti operazioni australiane [ ] alleanza strategica [] centro di servizi regionale
[] introduzione di nuove tecnologie [] venture capital [] manifattura per conto terzi

[] individuazione di clienti per prodotti/servizi [] rappresentanza / ufficio vendite

Quale tipo di assistenza vi aspettate da Austrade

Quale messaggio marketing dovremmao usare per fissare un appuntamento per questo investitore?
(QUESTA INFORMAZIONE CI CONSENTE DI DISCUTERE LE RAGIONI E GLI OBIETTIVI DELLA VISITA E LE POTENZIALI OPPORTUNITA CHE L'INVESTITORE APPORTA)
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Vi avvalete di altre organizzazioni australiane per preparare il vostro programma di visite? Se si, vi preghiamo di
fornirci il nome, i dettagli del contatto e il tipo di assistenza che e stata richiesta.

Coinvolgimento con uno Stato/Governo

PREMETE IL TASTO TAB PER CREARE NUOVE CELLE

L’INVESTITORE HA AVUTO
UN CONTATTO CON LO
STATO STATO / GOVERNO?

PERSONA DA CONTATTARE /
RUOLO

NUMERO DI TELEFONO

VI PREGHIAMO DI INDICARE SE DESIDERATE CHE
CONTATTIAMO LO STATO/GOVERNO PER
PARTECIPARE ALLA COORDINAZIONE DEL
PROGRAMMA DI VISITA .

INDIRIZZO EMAIL

YES[] No [

YES[] No [

YES[] No [
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Impegni gia stabiliti (informazioni utili al fine di evitare la sovrapposizione con nuovi appuntamenti)
(ES. APPUNTAMENTI GIA FISSATI, TEMPO LIBERO ECC.) PREMETE IL TASTO TAB PER CREARE NUOVE CELLE

DATA ORA

DAL AL DALLE ALLE SEDE E DETTAGLI DEL CONTATTO OBIETTIVO (es. tempo libero)

Note / informazioni aggiuntive
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