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[IETY Lapiemontese Sant’annadiVinadio acquisisce
la francese EauNeuve. L'operazione si inserisce nel
piano di crescita del gruppo che fattura 350 milioni

Deal d’oltralpe

di Stefano Catellani

a sfida, anche nel
settore delle acque
minerali, si gioca
sui mercati allarga-
tie puntando alla so-
stenibilita. E partendo da que-
sta analisi che Alberto Berto-
ne, il numero uno della piemon-
tese Acqua San’Anna (sede a
Vinadio nellarea montana di
Cuneo)ha rotto gli indugi e con
un deal da 50 milioni di euro, la
Erima acquisizione all’estero,
a comprato la EauNeuve
(Ledp La Compagnie des Py-
rénées) annunciato alla mega
fiera del food and beverage: il
sessantesimo Sial di Parig1.
Sebastien Crussol, cofondato-
re della societa francese resta
socio al 7%, assumendo il ruo-
lo di direttore generale e mem-
bro del consiglio di ammini-
strazione. Acqua Sant'Anna,
che punta a rafforzarsi a livel-
lo Eau Neuve & sul mercato
dal 2021, grazie all’iniziativa
imprenditoriale di Sébastien
Crussol e Damien Charlet Du
Rieu, ed & ispirata a principi
dellosviluppo sostenibile. Eau
Neuve & un'acqua minerale na-
turale di montagna pura, a
bassa mineralizzazione, che
sgorga a 1332 metri di altitudi-
ne nella catena dei Pirenei
nellHaute-Ariege a Mérens
les Vals.
Il brand francese ha sviluppa-
to una gamma di packaging
green con L'obiettivo di ridurre
al minimo I'impatto ambienta-
le, realizzati con materiali rin-
novabili o riciclati e riciclabili.
L’intero processo di captazio-
ne, produzione, confeziona-
mento, distribuzione ericiclo &
stato pljo%ettatn con l'obiettivo
primario dell’eco-responsabili-
ta. Alberto Bertone punta a

raddoppiare in breve tempo i
volumi dello stabilimento d'ol-
tralpe, che impiega 50 perso-

ne.
Al centro della strategia azien-
dalerestano la qualita del pro-
dotto e lasostembilita ambien-
tale, grazie all'uso di materiali
ecocompatibili e alla riduzio-
ne dellimpatto ambientale
lungo tutta la filiera produtti-
va, rispondendo alla crescente
fl_oma.nda di prodotti sostenibi-
1.

Acqua Sant’Anna & nata nel
1996, sgorga a 2000 metri di al-
titudine. Ha chiuso il 2023 con
320 milioni di euro di fattura-
to, in crescita rispetto ai 303
milioni di euro di valore della
produzione del 2022, 11 2024
conferma la crescita a doppia
cifra: +15% sul 2023, quindi ol-
tre i 350 milioni, nonostante
I'investimento per lo shopping
in Francia.

La societa cuneese é controlla-
ta al 55% da Fibe (a sua volta
controllata da Alberto e Fabri-
zio Bertone) e partecipata al
21,5% ciascuno da Gino e Ros-
sella Osella. Nel mondo beve-
rage ha raggiunto in pochi an-
ni posizion di primo piano con
una quota del 13,4% a valore.

Unisce Acqua Sant’Anna e la
francese EauNeuve la “vision
een”, visto che Bertone, in
talia, & certamente tra i pio-
nieri nell’'uso di materiali eco-
compatibili come la Bio Bottle,
bottiglia in plastica 100% bio-
degradabile che ha vinto nu-
merosi premi per 'eco-design.
L’acquisizione in terra france-
se, seguita da Rinaldo Sassi
per Scouting Capital Advi-
sors, non chiude il piano di svi-
luppo e Alberto Bertone lavo-
ra a diverse opportunita di
mé&a, per posizionare il grug
po piemontese tra i grandi
player del settore acque e be-
vande derivate (dai té freddi
SanThe alle acque fruttate
Fruity Touch, dalla linea
Sant’Anna Beauty fino a
Sant’Anna Pro, la prima ac-
%;m con 15 f di proteine e zinco
e risponde al trend dellhigh
protein) con grande attenzio-
ne, come nel caso di EauNeu-
ve, al segmento premium dove
la marginalita ¢ crescente. Ac-
qua Sant'Anna ha scelto una
"no channel strategy" per valo-
rizzare un approcclo multica-
nale del mercato, puntando ad
essere sempre pitl presente in
ogni momento di consumo: dal-
la casa al bar, dalla palestra al-
laristorazione, offrendo unava-
sta gamma di prodotti che sod-
disfano ogni esigenza e stile di
vita, ma «sono profondamente
convinto che solo investendo si
pud crescere, L'obiettivo ora &
sviluppare l'espansione sul
mercato francese ed europeo,
esportando il nostro modello di
business. EauNeuve (che gia
ora porta una capacita produt-
tiva totale di 200 milioni di bot-
tiglie all'anno) ci permettera di
implementare la nostra offerta
soprattutto per il canale hore-
ca» conclude Alberto Bertone.
(riproduzione riservata)

Il mensile che da piu di 40 anni racconta
e ispira le storie di successo

in edicola e in digitale

Clasveditori

SHOP.MILANOFINANZA.IT

[

AFFARI N CORSO

QUIGENOVA

Boom all’estero
{erRina Consulting

a genovese Rina Consulting
consolida il secondo posto per
fatturato all'estero tra le
aziende italiane di ingegne-
ria, architettura e consulenza
tecnica e il 63 esimo posto del
ranking mondiale nella Enr
(Eni'ineeﬁng news record)
2024, relativa alle top 225 In-
ternational design firm. Nel
2023 Rina Consulting (parte
del gruppo Rina) ha registrato
un giro d'affari estero di 163
milioni di dollari, pari al 55%
dei ricavi complessivi. [ dati
emergono dal Rapporto Oice
2024, giunto alla decima edi-
zione, che & stato presentato
alla Farnesina. Francesco Spe-
randio, transport and mobili-
ty senior director di Rinaha il-
lustrato alcuni progetti avvia-
ti all'estero: la collaborazione
nellinfrastruttura strategica
europea RailBaltica, il ruolo
di project management e con-
sulenza per la conversione
elettrica di una linea ferrovia-
ria del nodo di Dublino, i pro-
getti in ambito biofuel realiz-
zatiin Africa, tra cui unoa sup-
Eorto della municipalita di Da-

ar per la mobilita nella capi-
tale senegalese, senza dimen-
ticareil ruolo attivo nella tran-
sizione energetica, sia in Ita-
lia sia all'estero, con innovati-
ve soluzioni basate sull'idroge-
no. «Per Rina —ha spiegatonel
suo intervento — la declinazio-
ne di sostenibilita e transizio-
ne energetica & spesso associa-
taaricadute sul mondo del bu-
siness energy, sul mondo delle
infrastrutture e dei trasportie
della consulenza industriale.
Elemento chiave & la multidi-
sciplinarieta, lanostra capaci-
ta italiana, particolarmente
apprezzata, e saper unire i
puntini di differenti verticali-
ta e nel saper proporre una
progettualita che mette assie-
me competenze diverse con
un’estrema qualitay.

QUITORINO
Npcvenduta a Xenon
diventa Sostelia
Xenon Fidec, fondo di private
equity impact gestito da Xe-
non Aifm, ha completato I'ac-
quisizione di Npc Impianti,
azienda piemontese (sede a
Marene vicino a Cuneo) foca-
lizzata nel settore della depu-
razione acqua, con particolare
attenzione ai processi di osmo-
si, A vendere le quote sono sta-
ti i soci fondatori Reginaldo
Porcaroe Ezio Nolato, che han-
no reinvestito nella capogrup-
po. Reginaldo Porcaro rimane
alla guida della societa. Npc
Impianti a seguito dell'acquisi-
zione diventa Sostelia, con un
chiaroriferimento agli obietti-
vi di sostenibilita che verran-

no perseguiti, tramiteil corret-
to ed efficiente trattamento
tecnologico di tuttoil cicloidri-
co. Npc Impianti, che fattura
intorno ai 5 milioni di euro, en-
tra nel polo di aziende gia con-
trollate da Xenon, ovvero
S.T.A. Societa Trattamento
Acque, Simpec, Cid, Ntw,
Trentino Acque, Smart Sea e
Coms, che ragg_lunge 1100 mi-
lioni di euro di fatturato con
20 milioni di euro di ebitda.
Npe Impianti & specializzata
in impianti, assistenza tecni-
ca (servizio analitico, lavaggi,
bolliture e passivazioni gene-
ratori di vapore) ed i tratta-
menti chimici personalizzati,
in base alle specifiche esigen-
ze produttive ed organizzati-
ve, hanno portato negli anni
ad wuna crescita costante
dell'azienda con importanti
sboechi verso I'estero.

QUIBOLOGNA
Fervipunta
allespansionein Cina
Roberto Tunioli allarga lo
sguardo della Fervi sulla Cina
e sulle opportunita di espan-
sione in Asia Pe_r tutte le socie-
ta del gruppo (Rivit, Vogel Ger-
many in Germania, Riflex
Abrasives e Sitges Sl in Sga-
gna). Enata Qingdao Fervi In-
ternational Trading, societa
di Fervi Group con capitale so-
ciale pari a 10 mila dollari.
Guido Greco & stato nominato
amministratore unico di Qing-
dao Fervi International Tra-
ding. Il gru}()lpo Fervi & attivo
nel settore della fornitura di
attrezzature  professionali
principalmente per l'officina
meccanica, Iofficina auto, la
falegnameria, il cantiere e dei
prodottiinclusi nel mercato co-
siddetto «Mro» (Maintenance,
repair and operations), ossia
fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti del-
la manutenzione e riparazio-
ne. L'operativita del gruppo co-
pre poi anche il segmento di
mercato “Do it yourself”, vale
a dire il mercato dei prodotti

er il fai-da-te in ambito casa-
ingo e di bricolage. Fervi
Group nel primo semestre
2024 ha fatturato circa 30 mi-
lioni euro con il risultato netto
di 1,9 milioni. «I.’apertura del-
la Qingdao Fervi Internatio-
nal Trading & per noi un passo
necessario ¢ fondamentale
che consolidala dimensione in-
ternazionale di un gruppo co-
me il nostro che opera in oltre
50 Paesi, L'apertura in Cina ri-
sulta infatti strategica per ve-
locizzare e facilitare le opera-
zioni di controllo delle merci
che partono da questa area,
semplificando tutte le procedu-
re doganali e di relazione con
il nostro network di partnerin-
ternazionali» ha commentato
Greco.
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